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1. Introduccion

Este material se ofrece al lector con la finalidad de dejar en
claro como el capitalismo en la Republica Dominicana se desa-
rrolla dentro del espacio urbano, particularizando una forma de
relacspn laboral.

Demostramos aqui como el proceso de produccion capita-
lista, como totalidad, genera en su curso formas sui generis de
empleos, condicionado por la demanda restringida de mano de obra
por el mercado de trabajo y por la estructura del espacio urbano.

iDe que fuerza laboral se trata? De la Superpoblacion Re-
lativa (SPR), y como parte de ella los tricicleros.

Recurrimos a esta categoria (SPR) porque implica una re-
lacion politica en tanto da a entender la politica del Estado ante
la fuerza laboral, y porque, ademas a traves de ella se rela-
ciona el capital con el trabajo.

En tal sentido, los tricicleros son una fuerza laboral para la
cual el Estado y los sectores del capital tienen uha frontera para
no absorberlos mediante pactos contractuales, o para no garan-
tizarles -en caso de ofrecerles empleo-ingresos que le permitan
subsistir, quedando forzados a la condicion de SPR. La forma de
reproduccion de esta fuerza de trabajo (FT) no sera en base al
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trabajo de los obreros y empleados, tampoco mediante bienes trans-
feridos por el Estado como seguridad social; pero ademas no sera
cumpliendo el papel de Ejercito Industrial de Reserva. La re-
produccmn se efectia en base al desarrollo de una economia
autonoma de pequefia escala, es decir una economla independien-
te, con bajo monto de capital. Esta economia esta asumida co-
mo la Unica posibilidad de empleo, la que ofrece una estabili-
dad laboral.

Ademas, estas economias son consustanciales al desarrollo del
capital e indican la transformacion del papel de la SPR en el pais.
El caso de los tricicleros es solo un ejemplo.

En la relacion capital trabajo desde la modalidad de empleo
asumida, aunque parezca extrafio, la energia que consume el pedal,
y el uso de un instrumento simple de trabajo: tres ruedas y un
canasto delantero, contribuye con el proceso de generacnon y
reahzacnon de valor. Por igual esta modalidad de economia au-
tonoma, implica el surgimiento de una red de empleos con re-
laciones sociales diferenciadas, que bloquean la posibilidad de
unificacion del sector de la SPR para enfrentar al gran capital y
la posibilidad de plantear un proyecto alternativo a las condi-
ciones de trabajo.

El papel del triciclero como SPR en el proceso de acumula-
cion capitalista lo enfocaremos desde dos aspectos: 1) Su papel en
la produccion y 2) Su papel en la circulacion.

En el primer aspecto, si bien este trabajador no valora capi-
tal, favorece la acumulacion, basncamente a traves del medio de
trabajo, en tanto se desarrolla la fabrica de estos donde se es-
tablecen relaciones capitalistas de produccmn incrementando ca-
pitales con base en la generacion de plusvalia, asimismo facili-
tando la pervivencia de formas atrasadas de acumulacion a tra-
ves del sistema de renta, via el rentista de triciclos y el pres-
tamista del capital de trabajo.

El segundo aspecto abarca la participacion de esta pobla-
cion en algunas ramas del sector industrial en el reciclaje de ma-
terias primas y en el proceso de comercializacion; cilitando la
circulacion de mercancna controlada por el capital. £n tal sen-
tido, se vera como se agiliza, a traves de esta FT la relacion pro-
duccion y cnrculacnon cumpliendo el papel de enlace entre capi-
tal y poblacnon, dando respuesta a la problematica que plantea Ja
relacion espacio y consumo.

Dentro de este aspecto, destacaremos el trabajo del trici-
clero como soporte de una red de mercado que como fuerza de
trabajo opera especulando con los precios de las mercancias afec-
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tando esencnalmente al productor en la devaluacion del precm de
las mercancias y al consumidor sobrevalorando los precios de
venta; dentro de la logica del comercio capitalista.

2. Superpoblacion Relativa y Produccion Capitalista

Este trabajador no vende su fuerza de trabajo al capital, por
ende no valora capital. Su trabajo sin embargo, se relacionara in-
dlrectamente con el capital. El medio de trabajo y su fuerza de
trabajo seran la clave de esta relacion.

Con el medio de trabajo este conecta con una red a nivel de
generacion de valor y circulacion de mercancia. Con la Fuerza de
trabajo coloca al mercado capitalista en contacto con el consumidor.

El vinculo que une al triciclero al capital mediante el uso del
triciclo como medio de trabajo, se expresa en una doble via: Por
la compra del triciclo y por el alquiler.

a) Con la compra participa directamente en el proceso de
realizacion de plusvalia, en tanto entra en contacto con vendedo-
res duefios de capital, en la segunda, por medio de intermediarios
duefios de triciclos para alquiler.

El usuario, al comprar el triciclo, se convierte en el eje
movilizador de una red establecida entre el productor-vendedor y
el importador. De la produccion anual de las fabricas el porcentaje
mayor llega a los vendedores ambulantes ya sea a traves de la
compra directa, o a traves de los rentistas, poseedores de triciclos
para alquiler.

Para el fabricante, el papel que cumple el triciclero es doble:
como comprador y como medio de propaganda a su mercancia:

Yo tengo un sistema de produccion que no me permite para la
fabrica (...), yo me mantengo en contacto con los clientes
(...) los tricicleros me sirven de corredores y comisionistas
(...) la cuestion es ganarse al cliente como sea.

Dentro de esta red sostenida en el triciclero, cumplen un
papel preponderante las relaciones establecidas en las fabricas
como generadoras de plusvalia en relaciones de explotacion capita-
lista. bstas fabricas se inician como pequeﬁos talleres con un
monto bajo de inversion y reducida empleomania. Los duefios son
mecanicos reparadores que se inician en el ensamblaje del triciclo,
para lo cual requeriran de un capital no mayor de 10 mil pesos.
Al cabo de diez afios, estos talleres funcionan como pequefias
empresas con un capital y empleomania incrementados. El capital
oscila entre los 60 y 100 mil pesos, y la empleomania entre 6 y
10 trabajadores:
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Primero trabajaba electromotriz (...) el tiempo de vago al-
quilaba bicicleta y reparaba y arreglaba cuadros que se le
dafiaban a los triciclos (...), luego hice un pasillito de
aquel lado y luego comence de este lado (...) eso me ha per-
mitido tener 3 casas, la mia de RD$125,000, la de mi padre de
RD$160,000 y el negocio de RD$90,000 (...) comencé con 4 tra-
bajadores y ahora tengo 10 trabajadores

Ademas, se opera otra variacion. Del trabajo de ensamblaje se
pasa a la fabricacion del triciclo. Se produce la sustitucion de im-
portacon del triciclo y una reduccion de las materias primas lm-
portadas en un 36%. Se inicia la fabricacion de piezas en el pais,
de manera que el 64% de las piezas son importadas. Toda la ma-
teria prima vendra del comercio mayorista, grandes casas comer-
ciales surten con materiales y piezas acabadas a las casas fabri-
cantes.

Una caracteristica de la fabricacion dei triciclo es el tipo de
trabajo. En ella se combinan el trabajo tecnico y el manual. Pe-
quefias maquinas de motor y el trabajo manual son los implemen-
tos basicos para la fabricacion. La empleomania, en ese sentido
requiere de cierta especializacion, como en herreria y -.ldadura.

El pago de esta empleomania se hace por ajuste teniendo en
cuenta el rendimiento y la calificacion del trabajador. En condi-
ciones normales de 8 horas de trabajo diario, el salario de estos
no alcanza el minimo legalmente establecido.

Al adquirir el triciclero el medio de trabajo da termino a un
proceso cuyo objetivo era este como consumidor. En este momento
se convierte en movil para el incremento de la ganancia del pro-
ductor, sobre todo, si tomamos en cuenta que el producto final
pasa del productor al consumidor con un incremento de 63.66% por
encima de su costo de produccnon. Con ello se ha incrementado el
capital por medio de la realizacion de plusvalia y la ganancia en
la fijacion de los precios.

El triciclero, ademas, contribuye a activar la circulacion, evi-
tando el costo que implica la distribucion en la medida enque se
convierte en canal de informacion y puente de enlace entre el fu-
turo usuario y el productor. Para lograr esto, el productor se vale
de "las buenas relaciones" con el triciclero, y obtiene asi un tra-
bajo no pagado, sin ningdn compromiso contractual, zjercido li-
bremente y sostenido en el mayor o menor grado de amistad entre
comprador y productor.

Aun siendo el triciclero el elemento esencial en este proceso
como consumidor y agente de distribucion para la realizacion de la
plusvalia, sera la fabrica el centro donde se establecen relaciones
capitalistas, apareciendo la mercancna fuerza de trabajo y operan-
dosz ralacionzs de explotscion cntre duefios de capital y trabaja-
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dores asalariados. En este proceso de generacnon de plusvalla se ha
operado una transformacmn en la composicion y el caracter de di-
reccion de la fabrica: el duefio pasa de trabajador directo a traba-
jador indirecto.

Lo primero que hice fue armar triciclos (...) después de fa-
bricar triciclo tuve RD$13,000, ahora tengo las maguinarias y
un capital de RD$33,335, 6 empleados y una casa.

"Tan solo una vez alcanzado cierto minimo de capital, el ca-
pitalista deja de ser €l mismo un trabajador y comienza a ocupar-
se unicamente de la du-eccnon del proceso laboral, y la comercia-
lizacion de las mercancias producidas".!

En la nueva fabrica, el empleado adquiere el caracter de tra-
bajador productivo sujeto a un_ salario y a un horario, dejando de
ser colaborador aprendiz de minima remuneracion. Este cambio le
afecta en doble vertiente: en las relaciones sociales y en las rela-
ciones tecnicas. En la primera, el duefio de la fabrica deja de ser
compafiero de trabajo para convertirse en patrono duefio de su
tiempo de trabajo. Desde este momento el trabajador pasa a ser
obrero, eje para la acumulacnon, en tanto sobre el descansa toda
la produccion de transformacion de la materia prima. En la segun-
da vertiente, del trabajo liviano de ensamblaje, el trabajador pasa
a relacnonarse con maquinas. Las consecuencias de la introduccion
de estas maquinas son un mayor rendimiento en la fabricacion de
triciclos.

En estas relaciones de produccion, el trabajo productivo del
obrero se va a garantlzar mediante el pago de un salario situado
por deba]o del salario minimo establecido socialmente y sin ningu-
na garantia laboral.

Fuera de los margenes de ganancia a traves de la venta del
triciclo establecidos dentro de las reglas del mercado competitivo,
seran los mecanismous de extraccion de plusvalia al obrero los que
permitan el incremento del capital. Lo cierto es gue a este nivel
de produccnon la competencna es minima, al punto de no requerir
de modificacion en las maquinas ya establecidas. Se agrega a esto
la posibilidad de incorporar mano de obra barata que permite una
mayor explotacion del trabajo. Esa posibilidad tiene sus trabas que
van en contra del trabajador. El obrero, por ejemplo, cuando se da
un crecimiento en la demanda realiza un trabajo mas intenso, pues
ni se modifica la maquina ni aumenta la mano de obra, come nos
glcg un fabricante:

Lo que yo hago es aumentar la produccion (...) as{ se da el
equilibrio (...) pero no aumento los trabajadores (...) siyo
entrara 3 trabajadores tendria que pagarle 150 pesos, pero si
yo le doy RD$15.00 mas a cada uno de los que tengo, gasto me-
nos y me asegura la ganancia. Para ello recurro a un mecanis-
mo de control buscando la forma de hacerlo sentir bien.
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El mecanismo utilizado por este fabricante para mantener los
niveles de "ganancia" descansa sobre el trabajador expresando un
grado de explotacion de la Fuerza de Trabajo. Veamos como suce-
de esto: tenemos una fabrica con una produccion de tres triciclos
diarios en una jornada de trabajo de 8 horas diarias y 10 trabaja-
dores. Para producir un triciclo el capitalista invierte:

a) En materia prima: RD$ 290.01*

3 gomas RD$42.48
3 tubos RD$14.40
1 catalina RD$10.80
1 brazo RD$ 4.92
1 sillin RD$10.08
3 guardalodos RD$12.60
tubos RD$14.40
4 cajas bolas 6014 RD$16.27
3 aros RD$14.40
3 juegos rayos RD$14.22
1 mufieco RD$15.60
planchuelas RD$49.02
planchuelas RD$16.50
pintura roja RD$1.20

NNN =

cufias RD$0.48
tensores RD$0.60
cadena RD$4.86
chicharra RD$4.92
eje centro RD$3.31
pedales RD$4.68
tornillos PD$8.11
angulares RD$%4.62

pintura negra RD$3.60
carretel trasero RD$4.68
carretes delant. RD$2.40
tuercas RD$1.20
cajas bolas44649 RD$9.60

* A precios de los primeros meses del 1986.

b) En salarios de los trabajadores:
-Salario semanal por trabajador
-Salario diario por trabajador

-Salario diario para 10 trabajadores

RD$46.50,

RD$ 7.75

RD$77.50

-10 trabajadores producen 3 triciclos diarios

VALOR TRANSFERIDO = SALARIOS DIARIOS DE TRABAJDORES

NUMERO ARTICULO PRODUCIDO

VALOR TRANSFERIDO=—R RD$77 A

= RD$25.80

c) Valor Transferido de las maquinas del triciclo.

-Valor de maquinarias y equipos RD$21,738.25.

-Vida (til maquinarias y equipos en un afio RD$2,175.82

-Produccion anual de triciclos 864.

-Valor maquinaria transferido en un triciclo

RD$ 2,173.82
864
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Tomando en cuenta el costo de la materia prima, mas el sala-
rio transferido al producto, mas el valor de las maquinas transfe-

rido al triciclo, podemos establecer el costo de produccion en
RD$318.32.

Este triciclo sale del productor al mercado a un precio de
RD$500.00, esto es con un incremento de 63.66% por encima de
su costo de produccion, lo que sefiala la magnitud de la fuerza de
trabajo no pagada.

Si partimos de lo anterior, podremos medir el grado de explo-
tacion implicado en el proceso de fabrlcacmn del triciclo, lo que
refuerza el planteo de la importacion del triciclo en el desarrollo
del capital.

"La segunda etapa del proceso de trabajo, en que el obrero
rebasa las fronteras del trabajo necesario, le cuesta, evidentemen-
te, trabajo, supone fuerza de trabajo desplegada, pero no crea
valor alguno para el. Crea la plusvalia, que sonrie al capitalista
con todo el encanto de algo que brotase de la nada. Esta parte de
la jornada de trabajo es la que yo llamo tiempo de trabajo exce-
dente, dando el nombre de trabajo excedente al trabajo desplegado
en ella".?

La explotacion a que se somete el obrero tiene su expresion
mas nitida en la cuota de plusvaha "La plusvalia guarda con el
capital variable la misma relacion que el trabajo excedente con el
trabajo necesario. La cuota de plusvalia se expresara como:

P TRABAJO EXCEDENTE"?
V = TRABAJO NECESARIO

Establezcamos la cuota de plusvalia en nuestro caso:

P = Trabajo excedente  ------ P = 181.68

V = Trabajo necesario  ------ V = 25.80

% = Cuota de plusvalia ------ P = 181.68 x 100 = 704
Cutoa de plusvalia ------ 704

El analisis de esta relacion capital- trabajo da cuenta de una
forma de operacion del capital en el pais, forma que ha venido
relegandose al trabajo "informal"”, el no propiamente capitalista;
sin embargo, se trata mas bien de un problema de magmtud en la
produccnon, ya que no existe diferencia en la relacion social de
produccion en que se genera el capital.

Esta cuota de plusvalia nos permite medir el grado de explo-
tacion que se produce en la fabrica, donde en la jornada de traba-
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jo de 8 horas, el tiempo necesario es de 1.13/60 horas y el traba-
jo excedente es de 6 47/60 horas.

El rentista, duefio de triciclos es parte integrante de la red
con la que el triciclero se vincula. Es elemento vital para el mer-
cado de triciclo. A el acudira el triciclero, quien debera pagar una
renta diaria.

El rentista se presenta ante la fabrica como un comprador in-
dividual, al igual que el triciclero, sin la patente de un comercian-
te que obllgue a la fabrica a transferir valor para que haga cir-
cular la mercancia. Sin embargo, éste se presenta ante el tricicle-
ro como comerciante oferente de un medio de trabajo. La condi-
cion de comprador ante ia fabrica lo convierte en el acto en el
mayor realizador de plusvalia por la gran cantidad de triciclos que
demanda, por ejemplo:

En sondeo realizado por algunos sectores de la ciudad pudimos
constatar que un total de 40 rentistas poseen 1173 triciclos para
alquiler y casos de rentistas con mas de 200.

La actividad de alquilar favorece una acumulacion de diferen-
te magnitud a la del proceso de produccion. La recuperacion de la
inversion y la obtencion de renta descansa sobre la base del pago
de la cuota del inquilino, que oscila entre RD$1.25 y RD$2.50 dia-
rios. La rapida recuperacnon por la renta percibida se convierte en
tactor de acumulacion explicando el incremento de unidades de
triciclo por rentlsta segun pasa el tiempo y el incremento del ca-
nital, que via la renta se obtiene. Tomando en cuenta el monto
promndlo entre los 40 rentistas sefialados, mavilizan un capital de
RD$18,075.93 semanales.

Estas cifras sefialan como el triciclero dinamiza el capital
mediante un sistema de renta, lo que se traduce en un crecimien-
to del capital extraido de su trabajo.

Este trabajador, siendo un sector de la SPR que contribuye a
la reproduccion del capital, ejerce control sobre su medio de tra-
bajo, ya sea en condicion de propietario o de inquilino. Aunque es-
te control esta condicionado: en el caso de alquilado tendra que
enfrentarse diariamente al duefio, dar cuenta de las condiciones del
triciclo, efectuar el pago de la cuota y asegurar la obtencion del
triciclo para los dias subsiguientes. Por otro lado, el temor a en-
frentarse a las dificultades que supone buscar otro triciclo de al-
quiler lo obliga a mantener "buenas relaciones" con el dueﬁo y a
trabajar todos los dias para no dejar vacante el triciclo y asi evi-
tar la posibilidad de quedarse sin trabajo.

Visto de que manera debe enfrentarse el triciclero para ad-
quirir el medio de trabajo y ejercer control sobre este y las impli-
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caciones en la reproduccion del capital, veamos como se articula
en esta dinamica el capital, sobre la base en que opera el trici-
clero.

El triciclero resume una modalidad de la SPR en la que el
trabajo se realiza con baja inversion. El monto de inversion estara
en estrecha relacion con la modalidad que adquiera la actividad, y
presenta una variabilidad que va desde cero (0) inversion hasta
RD$100.00 y mas, con un monto promedio de RD$55.00.

A pesar del bajo monto de la inversion le es dificil obtener el
capltal de trabajo. En este trabajo la persona se mueve en la ten-
sion entre: adquirir el capital y el descapitalizarse.

Para conseguir dinero para trabajar debe recurrir al dinero
ajeno, sea por prestamos a interés por "el prestam:sta" o a la
compraventa quienes a la larga son las alcancias del trabajo no
recuperable por el triciclero. El amigo, el pariente, el prestamista,
etc., seran los facilitadores de este dinero con la finalidad de que
se le reporte incrementado. La tasa de prestamo para estos es
muy variada, desde el 8% hasta el 1000% mensual, dependiendo de
la relacion establecida entre el prestamista y el prestatario. Seran
los llamados "prestamistas" los mas beneficiados con las mas altas
tasas de prestamos de este negocio:

Presto a triciclergs porque es diario, si presto RD$100 yo lo
recibo todos los dfas y no lo gano regao, a otra gente al mes
lo que le gano son RD$20, sin embargo aqui le saco RD$150.00.

El dinero invertido en esta via facilita una rapida acumulacion
generada en las entrafias mismas del trabajo del triciclero. Fran-
cisco lo expresa de esta manera:

Yo me inicié con RD$60.00 hace 5 afios, ya tengo matrimonio,
hijos, bienes electrodomésticos, bienes raices, 45 tareas de
cacao y tierra blanca, trabajo con RD$1500.00 y tengo 2 gara-
Jes sucursales donde presto.

Mas que asegurar la reproduccion del trabajo por el centrel
del capital invertido, el prestamlsta actua como factor de desar-
ticulacion entre la garantia del trabajo y la descapitalizacion per-
manente. Una vez asequrado el capital, termina la angustia del
desocupado aunque no la del trabajador. El hecho de no contar con
dinero propio obliga al triciclero a un trabajo mas forzado. Reci-
be el primer aldabonazo de su propia explotacion, forzandose mas
en el trabajo para captar el dinero incrementado del prestamista.

En estas condiciones es como trabaja el triciclero, para apor-
tar al capital y a la poblacion un servicio que descansa sobre si
mismo.
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3. Superpoblacion Relativa y Circulacion de Capital

En el espacio urbano la SPR tiene mayor vinculacion en el ni-
vel de la realizacion de plusvalfa. La burguesia comercial asimila
a su modo la fuerza de trabajo excedente demandando fuerza de
trabajo no pagada ni remunerada,* es decir, una red de distribu-
cion no capltallsta' vendedores ambulantes, paleteros, pequefios co-
merciantes. Asf, una gama .amplia de productos nacionales o im-
portados se realizan a traves de "lndependnentes"' que en realidad
son agentes directos de la burguesna comercial.* La particularidad
de esta tesis encuentra su ilustracion en el triciclero; planteando un
problema mayor sobre la FT que la problematica comercializacion.

El triciclero comercializa una gama amplia de productos en
tres renglones basicos: agropecuanos, industriales y manufactura-
dos. De estos tiene primacia el renglon agropecuarlo con un alto
porcentaje, en especial los productos agricolas: hortalizas, viveres
y frutas. En el cuadro No. 1 se ve que el 66.90% de los tricicle-
ros vendedores de productos agricolas comercializan con estos Ul-
timos productos. Iguales resultados han arrojado otros estudios. En
1981, se entrevisto una poblacion de 120 tricicleros, de estos el
25.8% comercializaba hortalizas y viveres; y el 14.2% frutas; dos
afios mas tarde en otro estudio, con una poblacion de 189, siguien-
do el comportamiento de la venta se vio que Ios porcentajes mas
altos se dedicaban a la venta de hortalizas, viveres y frutas, es
decir, el 32%, el 28% y el 8% respectivamente.’

La coincidencia de estos estudios sefiala una tendencia del
sector de ser canal de distribucion de productos agricolas.

En menor proporcion (20.30%), pero de gran significacion, es-
te negociante se enrola con productos mdustrlallzados, preferente-
mente botellas y cartones, los cuales exigen un minimo de inver-
sion y pueden obtener margenes de ganancia similares a los nego-
ciantes de productos agropecuarios.

Este vendedor comercializa tambien productos elaborados por
si mismo y con la ayuda familiar, basados en productos agricolas e
industrializados (12.80%).

Otra manera de vincularse al comercio es a traves del trans-
porte de mercancna (acarreo), actividad realizada por el 6.5% de
la poblacion estudiada. Esta se presenta en dos modalidades: los
tricicleros cuya funcion exclusiva es cargar sin entrar en el proce-
so de compra y venta de mercancia. Estos se ubican cerca de los
mercados y transportan para el comercio mayorista o a consumido-

*En otros casos la burguesia comercial paga o remunera este trabajo.
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res. Otra modalidad es la de aquellos distribuidores ubicados en los
comercios en condicion de empleados.

En primer lugar, nos interesa destacar como se integran los
tricicleros vendedores de productos agricolas a la dinamica del
capital en la realizacion de plusvalia.

El 68.5% de los tricicleros estudiados adquiere el produc-
to para la venta en el "Mercado Nuevo"; el 8% acude a otros al-
macenes 0 casas comerciales, preferiblemente ubicadas en la
misma zona. Si dejamos de lado los recolectores de desperdi-
cios y los del acarreo, es factible afirmar que el 87.2% en su ne-
gocio tiene como punto de apoyo el Mercado Nuevo.

De todos los mercados municipales: "Mercado de Villa Consue-
lo", "Mercado de Honduras", "Mercado Los Mina", "Mercado Mode-
10", y el "Mercado Nuevo", este ultimo es el de mayor importancia,
el principal centro de abastecimiento; de mayor dimension y de
mas facil acceso desde diferentes puntos de la ciudad. Ademas de
ser el prlnmpal centro de abastecimiento de la ciudad de Santo
Domingo, sirve de conexion a la red de distribucion de dlversos
productos agropecuarios entre las diferentes regiones del pais.

El hecho de tener el Mercado Nuevo la estructura de mayor
dimension, facilita cumplir el papel del maximo acopio de produc-
tos orientados al consumo domestico. Esto explica, en _parte, el re-
gistro de entrada y salida de productos en altos volumenes desde
este espacio. La ubicacion en la ciudad mas poblada del pais in-
duce a preservar para el consumo interno practicamente la totali-
dad del acopio. La cantidad y variedad de productos que llegan
alli le definen como reservorio agricola que empalma directamente
con el parque poblacional donde se sitan los sectores de mayor
concentracion pablacional.

Al mercado llegan productos pecuarios, hortalizas, forestales,
viveres y frutas. De los viveres que ingresan al mercado, lo que
representa el 81% de los ingresados a Santo Domingo,® el 85.15%
se queda para ser consumido en la ciudad. Igual situacion se da
con las hortalizas y las frutas, cuyo consumo interno es de 85.87%
y de 97.52% respectivamente (vease cuadro No. 2).

El acceso al mercado constituye un problema para los capita-
lefios, una ciudad con un rapido crecimiento horizontal y con un
area de 162,082 km?,’ y un crecimiento poblacional acelerado ape-
nas cuenta con cinco grandes mercados y algunos pequefios merca-
dos barriales cuyo centro de abastecimiente es uno de los cinco
primeros, sobre todo el Mercado Nuevo. Cada uno de estos merca-
dos tendria que cubrir un area de 32,416 km?.

La presencia de un mercado base, que sirve de correa de
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transmision para el abastecimiento al interno de la ciudad y, fuera
de sus fronteras plentea una cuestlon teorica de la Socnologla Ur-
bana que engloba la problematica del comercio -el espacio, el
consumo y la fuerza de trabajo.

La produccion requiere de un mercado determinado que de
acceso al fondo de consumo. Ese mercado se ubica en espacios
donde encontramos al consumidor en su papel de comprador y a
agentes de distribucion de mercancias que llegan al consumidor.

La posibilidad de contacto entre consumidor y vendedor esta
condicionada por dos elementos basicos: el espacio y el transporte;
el primero imponiendo limite al segundo. El espacio, constituido en
lugar de permanencna del consumldor, plantea el problema de la
distancia, la condicion de las vias y la ubicacion.

Esta situacion plantea una crisis entre comercio vy consumo,
en tanto la poblacnon necesita satisfacer una necesidad que requie-
re de costos determinados para el capital. El como llegar el pro-
ducto a esa poblacion se le presenta al capital como una dificul-
tad que vencer. En este contexto la ciudad de Santo Dommgo, por
su conflguracmn espacial -ausente de plamflcacnon- poblacional,
plantea una crisis entre poblacnon y comercio, que es lo mismo
decir entre capital y poblacion.

Ante esta prob!ematlca se presenta el triciclero como agente
que conecta a la poblacion con el comercio, sirviendo de enlace
entre el capital y la poblacion.

Este enlace surge de una necesidad basica; el mercado cuenta
con una gama de productos perecederos a corto plazo. Para lograr
una distribucion eflcaz de este producto se requlere del triciclero,
que es la garantia inmediata de su venta y quien ofrecera en dife-
rentes lugares la mercancia.

El triciclero recorrera las calles, al grito de su voz, cargando
con un peso que oscila de uno a cinco quintales, con un promedio
de peso de 2.1qq.°

De manera que este trabajo adquiere gran significacion en la
tarea de distribucion. Por ejemplo, si nos fijamos en 2,000 trici-
cleros, el 20% de los estlmados con un promedio de carga por tri-
ciclero de 300 libras por dfa, estarfamos afirmando que del merca-
do salen diariamente 600,000 libras, lo que implica que semanal-
mente se estan dlstrlbuyendo entre la poblacion, aproximadamente
4,200,000 libras. Esto representa un 4,52% de toda la carga llega-
da al mercado,

La importancia del trlmclero en calidad de puente entre co-
mercio y poblacion podria verse ademas si consideramos la distri-
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bucion espacial y la distancia. Una mirada al mapa de la ciudad
de Santo Domingo, permite reconocer la distancia que separa a
muchos sectores de los mercados supuestos a abastecerlos, y como
el triciclero cubre estos espacios.

Si tomamos en consideracion el area cubierta por la poblacnon
estudiada, se colige que en un dia de trabajo no queda ningun ba-
rrio capltalmo que no sea tocado por algun triciclero a lo largo
del dia de venta. Si el 50.3% dice atender mas de 50 clientes; se
puede asegurar que con el triciclero la poblacion satisfacc la
necesidad de encontrar con una inversion menor de tiempo elemen-
tos basicos de la alnmentacnon, y el capital, un mecanismo para
acelerar la distribucion (vease mapa).

En algunos casos la distancia recorrida llega hasta 10 km,
como es el caso del triciclero que se traslada del Mercado Nuevo
a Villa Mella o desde la urbanizacion "Las Caobas" al mercado. De
esta manera el papel JQue cumple aqui €l es clave para entender la
realizacion de plusvalia.

Red en la circulacién

El triciclero entra al mercado a integrarse a una red de in-
termediarios entre el productor y el consumidor. Esta red se ini-
cia con la compra en el centro de produccion por el comerciante
intermediario. Este Ultimo es e! sector de mayor importancia de
todos los abastecedores del Mercado Nuevo, es el duefio del 35%
de la carga llegada a este, situado por encima del agricultor (29%)
y de la industria (15%).'°

El triciclero se enrola en la red comercial del Mercado Nuevo
con la compra al contado de sus productos al mejor ofertor del
dia. Dificilmente este sea cliente fijo del mercader; aunque gene-
ralmente vende los mismos productos, su lucha empieza en buscar
"lo mejor" y a "buen precio".

Buscar "lo mejor" es la prnmera dificultad a vencer en este
proceso. El bajo monto de su inversion y la urgencia del mayorista
intermediario por salir de productos de baja calidad lo situan en
desventaja. Lo "mejor" y a "buen precio" son dos variables rela-
cionadas estrechamente con la ganancia. Sera mejor aquel produc-
to_que logrado a bajos precios pueda ofrecerse al consumidor con
margenes favorables para el triciclero entre el precio de venta y
el precio de compra.

Comprar un buen producto implica una mversnon que excede
sus posibilidades: tan solo el 9% invertira mas de RD$85 00 en su
negocio y el grueso de la poblacion (46.5%) invertira de RD$15.00
a RD$45.00.
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ounto a la problematica planteada por el monto del capital
para la inversion se presenta la escasez y la variacion de los pre-
cios del producto en el mercado. Estas son las primeras dificulta-
des que vencer en su dia de trabajo.

Recurrir a la compra del producto de mediana y peor calidag,
y al mismo tiempo a la venta de estos como si se tratara de pro-
ductos de mejor calidad con la finalidad de mantener margenes de
ganancia, va a influir en la relacion comercial entre el triciclero
y su cliente. Esta relacnon oscila entre intereses extremaos: vender
"bien" para mantener margenes de ganancia y comprar buen pre-
ducto a bajo precio. En este momento el consumidor se situa
ante el triciclero como un problema de enfrentar, Pasito nos habla
de este enfrentamiento:

El consumidor nos culpa a nosotros jeso estd carol (...) pero
nosotro no somo culpable. Si nosotro compramo la libra de to-
mate a 0.50¢ no podemos venderla a mno de 0.75¢ y ser{a bara-
ta (...) uno no puede ni decir quien es el culpable (...) va
el corredor y le echa mano (...) el corredor quiere ganarle a
ese producto (...) del corredor passa a mano del mayorista
(...) todos quieren ganarle a ese producto.

El triciclero esta consciente de que como el termina la red
que lo coloca frente al consumidor estableciendo una relacion co-
mercial impuesta por la ley de la circulacion del capital. En el
caso del platano, esta red comprende: productor, corredor, mayo-
rista del mercado, intermediario del mercado, triciclero, consumi-
dor. La participacion de estos en la fijacion de precios se muestra
an el cuadro No. 3.

Es importante hacer notar que en muchos casos el triciclero
compra directamente al camionero, rompe la red, sobre todo en
ocasiones en que hay divergencia entre el camionero y el mayoris-
ta en la fijacion de los precios en el proceso de compra y venta.
Al romper la red se produce una fluidez que favorece la salida del
producto por encima del precio ofrecido por el mayorista. Al tri-
ciclero le convienen los impasses surgidos entre mayoristas y ca-
mioneros en tanto compra a menor precio y vende al establecido
por la red, De la misma manera, se convierte en pieza importante
pera la extraccion de valor no pagado al productor y en elemento
clave en la especulacion de los precios.

El caso de los tricicleros dedicados a la venta de productos
manufacturados guarda semejanza con los vendedores de productos
agncolas. El nivel de inversion, el lugar de abastecimiento, las ga-
nancias y los mecanwmos de enfrentamiento del consumidor son si-
milares. La plusvalia se realiza en el mecanismo de elaboracion de
productos cuya materia prima es agricola e industrial.
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De significacion diferente es la actividad de los dedicados &
la recogida y venta de productos industrializados. Recoger carton,
aluminio, botella, etc., implica la demanda industrial de materia
prima para el reciclaje, con lo que se elaborara un nuevo producto
dirigido al comercm. Retornar este material a la industria implica
mayor garantia de reproduccion del capital que comprar la mate-
ria prima, por el bajo costo que implica la FT que participa para
hacer eficaz el retorno. Actualmente existen mas de 200 puestos
recolectores que alimentan las industrias embotelladoras, vidrio,
etc.; estos puestos recolectores implican un sector de intermedia-
rios sostenidos en base al trabajo del triciclero.

’En todo caso sera el consumidor -en el de los vendedores
agricolas y manufacturados-, o el ofertor -en el caso de los bote-
lleros, aluminio, etc.-, los elementos visualizados como necesarios
para su reproduccion, vistos por el triciclero en la posnblhdad de
obtener margenes de ganancia que le permitan cada dia reiniciar
su labor. Disminuida su capamdad de negocnacnon en el mercado,
afectada basicamente por la inversion, sera en la calle y ante el
demandante de sus productos donde el triciclero desarrollara me-
canismos  de negociacion en los que el salga beneficiado. Mediante
la fijacion de los precios al producto lograra ganancias que en al-
gunos casos sobrepasan el 100%, en particular los vendedores de
productos manufacturados, botelleros, cartoneros, etc.

El promedio de ganancia del triciclero en el dia de trabajo es
de RD$14.75. Ahora bien la variacion por encima y por debajo de
este promedio es considerable. Alrededor del 30% sobrepasa este
promedio y cerca del 43% obtiene ganancias inferiores al prome-
dio. Si tomamos en consideracion la relacion entre el monto pro-
medio de inversion (RD$34.22) y el monto promedio de venta
(RD$46.53), se puede afirmar que la ganancia obtenida en el dia
de trabajo es alta.

La garantia de esta ganancia no esta en la inversion. Resulta
ilustrativo el hecho de que, cuando el triciclero incrementa la in-
version en RD$1.00, la ganancia se incrementa 13.13% sobre el
peso invertido. Sin embargo, aun no sea relevante el incremento
de la ganancia en relacion con el incremento de la inversion, nc
podemos perder de vista el grado de relacion de estos elementos,
pues una mayor inversion acarrea una mayor ganancia; y, de no
variar, la primera, en la segunda obtendria un valor muy inferior
al monto promedio, es decir una ganancia de RD$9.63 (vease
cuadro no. 4).

Las ganancias traducidas en mecanismos de especulacion de
precios recaen sobre las barriadas en que habitan sectores medios
de la poblacion y sectores de muy escasos recursos. Basta conside-
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rar que el 85.9% del espacio de venta del triciclero lo constituyen
aquellos barrios de los sectores C y D de la poblacion. De la com-
paracion de las ganancias por sectores de venta, se infiere que en-
tre el sector A y el sector D existe diferencia.

En el sector A el nivel de ganancia es superior, ya que cuan-
do la ganancia es inferior al promedio el numero de tricicleros
que vende en el sector es menor que lo esperado estadisticamente.
Y cuando la ganancia sobrepasa la media, el nimero de vendedores
en el sector es mayor que el esperado. Lo contrario se registra
con los vendedores del sector D, cuyos niveles de ganancia mas
frecuentes se situan por debajo de la media, entre RD$5.00 y
RD$13.00 (vease cuadro No. 5).

Estas precisiones nos permiten descubrir la participacion de la
pob!acnén en este negocio. Debe primar una razon explicativa que
de cuenta de por que en el sector A se percibe mayor ganancia y,
sin embargo, el numero de vendedores es inferior a los de los sec-
tores C y D.

La eleccnon del lugar de venta con la finalidad de maximizar
ganancias esta referida fundamentalmente a la problematica de la
distancia, a la concentracion poblacional y a la posibilidad de
compra de estos sectores. La ubicacion de la vivienda resulta im-
portante en la preferencia del lugar de venta. Se observa como en
los barrios donde residen y otros cercanos, el triciclero realiza su
trabajo, lo que le evitarecorrer grandes distancias. Una muestra lo
constituyen los casos de Capotillo, Simon Bolivar y Cristo Rey,
donde un alto porcentaje vende alli mismo; en Capotillo 43%,
Simon Bolivar 53%, Cristo Rey 40.9%.

Esos sectores donde vive y realiza sus actividades comerciales
el triciclero son de alta densidad poblacional, lo que le asegura la
demanda de su producto. La seguridad de una buena venta la ga-
rantiza también la compra al menudeo de la poblacion de bajos in-
gresos donde la posibilidad de compra al por mayor y el acceso al
gran comercio es limitada. Esta poblacion cada dia se ve obligada
a acudir al vendedor que pasa por su casa y con esto ve cnstah-
zada (el vendedor) sus esperanzas de vender toda su mercancia y
ver retornar incrementada la inversion.

Hay una persona que compra a lo mejor RD$5.00 en un dia y no
hace ma compra en la semana, quiza hay otra clase media, de
segunda o de tercera que compra todo lo dia y al final gate
igual o ma que la que compro RD$5.00 en un dia.

Lo primordial para este tipo de negociante es la venta diaria
efectuada a los sectores de bajos ingresos, sectores C y D. Enton-
ces se deduce que la ganancia no deviene tanto por la diferencia
en el monto de compra entre sectores, como por la densidad de la
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poblacion que participa en ella y que la reproduccion de esta fuer-
za de trabajo esta garantizada en los sectores de bajos ingresos.

4. Generacion de nuevos empleos

Este tipo de trabajo propio de la SPR visto desde la perspec-
tiva de una nueva modalidad de empleo en Republica Dominicana
es generador de nuevas actividades que, si bien responden a la
misma logica del trabajo de triciclo, conllevan relaciones de traba-
jo diferentes e implican una respuesta a la problematica del em-
pleo. En este orden, se distinguen cuatro sectores cuyos ejes
movilizadores son: el garaje, el sistema de alquiler de triciclo, el
mantenimiento mecanico de este y el prestamista.

a. El garaje

El porcentaje mayor de esta poblacion guarda el triciclo en el
jJaraje una vez terminada la jornada de trabajo a cambio de una
cuota de 25¢ a 50¢ diario. El uso del garaje como lugar de custo-
dia es algo que se incrementa con los afios; pues por un lado el
numero de tricicleros aumenta cada afio y por otro los motivos
basicos que llevan al uso de este, como son la calidad de la vi-
vienda, deficiente en seguridad y espacio y el deterioro del siste-
ma vial, no se perfilan como factores de pronta solucion para el
sector.

Dependiendo de la capacidad del garaje, este se convierte en
una fuente de empleo no solo para el duefio sino para otros asala-
riados por el duefio generalmente en calidad de ayudantes.

b. Sistema de alquiler

Hemos enfocado al rentista como agente que vincula la SPR
con el mercado capitalista. En nuestro caso reviste importancia
destacar que esta actividad nace conjuntamente con el trabajo del
triciclero, estableciendo entre ambos una relacion de mutua depen-
dencia, en la que el primero juega un papel fundamental.

El triciclero es el sostenedor directo del rentista. En el pri-
mero encuentra este ultimo una salida sequra a su producto que se
garantiza a medida que el sector se afianza y se agudiza la pro-
blematica del empleo y mas hombres se integran a la actividad
del pedal. Este trabajador ve en el rentista la fuente de integra-
cion al trabajo ho solo en el momento de incorporarse sino para
mantenerse en el. La dificultad que representa para el triciclero
'aproplarse del medio de trabajo, debido principalmente al costo de
adquisicion y de mantenimiento, lo asegura como cliente del ren-
tista y, por ende, como elemento importante a la acumulacion de
capital en ese sector.
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c. Prestamista

Existe una red de prestamistas constituida en fuente de em-
pleo. Cada dia el prestamlsta sale al encuentro del triciclero;
generalmente en cada garaje hay un prestamista para facilitar
cada madrugada el capital para comprar la mercancia y esperar al
final de la jornada el capital incrementado porque el triciclero no
puede retener el dinero ajeno.

d. Los reparadores

Los reparadores son trabajadores independientes dedicados al
mantenimiento del triciclo. La actividad abarca a gomeros, solda-
dores, niveladores, armadores de piezas.

Estos se dividen en dos grupos. Uno ubicado en pequefios ta-
lleres, en locales, orientados solo al mantenimiento de triciclos,
con dos o mas trabajadores. El otro grupo se mantiene cerca de
los garajes a la espera de hacer algun arreglo a los triciclos
guardados allf.

Hemos visto 4 modalidades de trabajo que resumen una arti-
culacion de empleo a partir del objeto de nuestro analisis; el tra-
bajo de un sector de la SPR. Estos trabajos surgidos en el inte-
rior de la SPR son estructurados de tal forma que garantizan una
+:stabilidad y con ello formas de rentas que como el caso de los
prestamistas o el sistema financiero popular imprimen un sello de
acumulacion.

En el surgimiento de estos sectores se ha desarrollado una re-
lacion social alrededor fundamentalmente del garaje. El garaje es
centro integrador de intereses y las relaciones tejidas en su inte-
rior registran una polaridad diferenciadora. Los duefios de garaje,
el rentista, el prestamista, y los reparadores forman un bloque de
intereses donde cada uno asume el papel defensor del otro, es de-
cir prima una identificacion como sector. En ocasiones prima un
intercambio de funciones en beneficios reciprocos. Esta recnprocn-
dad hegemoniza una presion sobre el triciclero en la asignacion de
compromisos con el cuidado y pago de renta, como en la depen-
dencia marcada en funcion de la propiedad.

El triciclero forma un bloque practicamente impotente que
siendo el sosten del otro bloque se siente sin alternativa; por eso,
cuando sube el alquiler o el prestamista aumenta los intereses, no
puede reaccionar en contra y acepta las condiciones que le ofrecen.

En ese sentido, del traba;o del triciclero surge no solo una
nueva forma de empleo, sino una nueva forma de explotacion y
relaciones sociales diferenciadoras de grupos.
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DISTRIBUCION DE LOS TRICICLERGCS POR PRODUCTOS VENDIDOS
POR RAMA DE PRODUCCION

CUADRO NO.1

SANTO DOMINGO, 1986

NO. TIPQ

TIPO DE PRODUCTOS TRICICLEROS PR TOPAL
Agropecuarios

ngtalizas 34 27.2 18.2

Viveres 34 27.2 18.2

Frutas 55 44.0 29.4

Otros 2 1.6 1.1
Sub-Total 125 100% 66.9
Industrializados

Botellas, aluninio, carton 34 89.5 18.2

Bebida§ alcoholicas 3 7.9 1.6

Fantasia 1 2.6 0.5
Sub-Total 38 100% 20.3
Manufacturados

Jugo 9 37.5 4.8

Mab{ 4 16.7 2.1

Frio-fri 3 12.5 1.6

Otros 8 33.3 4.3
Sub-Total 24 100% 12.8
TOTAL 187 100%

Fuente: B. Garcia y M. Mejfa.
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